Inledning (~10 sek)
Fanga intresset. Retoriska fragor, metaforer, exempel, humor etc.

Problem/behov (~10 sek)

Utmaningar. Konsekvens av problem/behov av nuvarande situation.

Losning (~10 sek)
Ditt erbjudande kort och koncist. Sa gar det till rent praktiskt.

Nytta (~10 sek)
Nyttan med ditt erbjudande. Vardet som uppstar. Fordelarna de far.

| forhallande till (~10 sek)

Jamfort med andra alternativ for att l6sa problemet/behovet.

Avslutning (~10 sek)
Tydlig avslutning. Vad vill du ska handa nu? Uppmana till handling.

Figur 6.4 Pitchmall f6r 1-minuts pitch av ett vardeerbjudande. Reviderad fran Ben Salem
Dynehill och Lark Stahlberg (2014). Figuren finns ocks att ladda ner pé bokens sida p&
studentlitteratur.se.



